
Requisiti software

Per utilizzare efficacemente gli strumenti e i modelli di analisi 
presentati in queste slide, si consiglia di disporre di una delle seguenti 

dotazioni.
 SISTEMA OPERATIVO MICROSOFT WINDOWS 10 oppure Windows 11

 CON OFFICE 2024 Standard / Professional Oppure Office 365
Con 8 Gb Ram o Superiore

 SISTEMA OPERATIVO MAC OS - CON OFFICE 2024 Standard / Professional Oppure Office 365
Con 8 Gb Ram o Superiore



Progetto negozi abbigliamento



Gestire un negozio partendo dai numeri

Gestire un negozio di abbigliamento oggi non significa solo scegliere collezioni, curare la vetrina o 

comunicare sui social.
Significa, prima di tutto, avere controllo.

Controllo sui numeri.

Controllo sulle decisioni.
Controllo sul futuro del proprio store.

Troppo spesso i negozianti lavorano “a sensazione”:

si incassa, si paga, si ordina…
ma senza una visione chiara di cosa sta realmente funzionando e cosa no.

Il risultato?

– margini che si assottigliano

– stress costante

– difficoltà a programmare
– scelte fatte in emergenza

Questo file nasce per rompere questo schema.



 Perché partire dai numeri è un atto di lusso (oggi)

Nel mercato attuale, il vero lusso per un negoziante non è vendere tanto.

È sapere perché vende.

È capire dove guadagna e dove perde.
È poter decidere con lucidità, non per necessità.

I numeri non servono a complicare il lavoro.
Servono a semplificarlo.

Quando i numeri sono chiari:

•le scelte diventano più leggere

•il magazzino smette di essere un problema

•il budget diventa uno strumento, non una paura

la sostenibilità diventa possibile (anche economicamente)



 Cosa troverai in questo file
Questo strumento è stato progettato per aiutarti a leggere il tuo negozio come un sistema, non come una somma di problemi separati.

Troverai:

•un foglio dedicato alle entrate e ai ricavi

•un foglio per il controllo delle uscite e delle spese

•un bilancio mensile chiaro e leggibile

•l’analisi delle minori entrate e delle maggiori uscite

•grafici che ti permettono di visualizzare subito l’andamento

•una visione trimestrale e annuale, per programmare e non rincorrere

Non è un file teorico.

È uno strumento operativo, pensato per essere usato davvero.



 Il collegamento con Aurore Carmal Vintage

Questo file è il primo passo del Metodo Aurore Carmal Vintage.

Perché prima di parlare di vintage, second hand, sostenibilità o nuovi modelli di vendita,
è fondamentale mettere ordine.

Un negozio che conosce i propri numeri può:

•integrare il second hand in modo strategico

•ridurre sprechi e invenduto

•aumentare il valore percepito

•educare il cliente all’acquisto consapevole

La sostenibilità, senza numeri, resta un’idea.
Con i numeri, diventa business intelligente.



 Come usare questo file

Usalo come:

•bussola mensile

•strumento di verifica

•base per le decisioni

•punto di partenza per un’evoluzione più ampia

Non serve essere esperti di finanza.
Serve solo la volontà di guardare il proprio negozio con occhi nuovi.



 E ora?

Questo file è solo l’inizio.
Se vuoi:

•interpretarli insieme

•capire dove stai perdendo valore

•costruire una strategia su misura per il tuo store

 puoi prenotare una call gratuita di orientamento ACV.
15 minuti per capire dove sei e dove puoi arrivare.



Descrizione:
In questa sezione 
vengono raccolti e 
analizzati  tutti i dati 
relativi  alle entrate 
del negozio 
suddivise per 
tipologia di 
prodotto. La slide 
permette di 
monitorare 
l’andamento dei 
ricavi e di 
identificare le fonti 
principali di 
guadagno.



Descrizione:
Questa slide è 
dedicata alla 
registrazione e 
all’analisi delle 
spese sostenute dal 
negozio, come costi 
di gestione, acquisto 
merce, personale e 
altre uscite 
operative. Serve a 
tenere sotto 
controllo i costi e a 
individuare eventuali 
aree di 
ottimizzazione.



Descrizione:
Qui viene presentato il 
bilancio mensile 
confrontando entrate 
e uscite. La slide aiuta 
a valutare la redditività 
di ciascun mese e 
individuare eventuali 
criticità o periodi 
particolarmente 
favorevoli.



Descrizione:
Questa sezione 
evidenzia gli articoli in 
cui le entrate sono 
risultate inferiori 
rispetto alle 
aspettative . Permette 
di analizzare le cause 
di eventuali cali di 
fatturato e di 
pianificare azioni 
correttive.



Descrizione:
La slide mostra le voci 
in cui le uscite sono 
state particolarmente 
elevate, aiutando a 
individuare le voci di 
spesa che hanno inciso 
maggiormente sul 
bilancio e a valutare 
possibili interventi di 
riduzione dei costi



Descrizione:
In questa slide viene 
visualizzato un grafico 
che rappresenta 
l’andamento del 
bilancio nel tempo, 
mettendo a confronto 
entrate e uscite. Il 
grafico facilita la 
comprensione visiva 
della performance 
economica del negozio



Descrizione:
Questa sezione utilizza 
un grafico pivot per 
offrire una visione 
dinamica e interattiva 
dei dati, consentendo 
di filtrare e analizzare 
le informazioni 
secondo diverse 
dimensioni per 
periodo .



Descrizione:
La slide riassume i dati 
economici suddivisi 
per trimestre, 
permettendo di 
confrontare le 
performance dei 
diversi periodi 
dell’anno e di 
individuare trend 
stagionali o ricorrenze 
significative.



Descrizione:
Questa slide 
presenta il bilancio 
annuale 
complessivo, 
offrendo una sintesi 
dei risultati ottenuti e 
delle principali 
dinamiche 
economiche che 
hanno caratterizzato 
l’anno di riferimento



Descrizione:
All’interno di questa 
slide viene illustrato 
il bilancio annuale 
nella sua interezza, 
fornendo un quadro 
riepilogativo dei 
traguardi conseguiti 
e dei principali 
andamenti 
economici che 
hanno 
contraddistinto il 
periodo in esame



Descrizione:
All’interno di questa 
slide viene illustrato 
il bilancio annuale 
relativo all’anno 
2026 nella sua 
interezza, fornendo 
un quadro 
riepilogativo dei 
traguardi conseguiti 
e dei principali 
andamenti 
economici che 
hanno 
contraddistinto il 
periodo in esame



Descrizione:
La slide mostra il 
bilancio annuale 
relativo al 2026, 
aiutando a 
individuare i risultati 
che hanno inciso 
maggiormente 
sull’andamento 
economico e a 
valutare possibili 
interventi di 
miglioramento per gli 
anni successivi.


	Diapositiva 1
	Diapositiva 2: Progetto negozi abbigliamento
	Diapositiva 3
	Diapositiva 4
	Diapositiva 5
	Diapositiva 6
	Diapositiva 7
	Diapositiva 8
	Diapositiva 9
	Diapositiva 10
	Diapositiva 11
	Diapositiva 12
	Diapositiva 13
	Diapositiva 14
	Diapositiva 15
	Diapositiva 16
	Diapositiva 17
	Diapositiva 18
	Diapositiva 19
	Diapositiva 20

